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Данный документ может представлять собой или включать заявления прогнозного характера. Подобные заявления не являются

историческими фактами и определяются по употреблению таких выражений, как «планы», «целевые показатели», «задачи».

«полагать», «ожидать», «предвидеть», «намереваться», «оценивать», «будет», «может», «продолжать», «должен» и т. д. Данные

заявления прогнозного характера отражают убеждения, намерения и текущие цели/задачи Компании, на момент их составления,

касающиеся, в частности, результатов деятельности, финансового состояния, ликвидности, перспектив, роста и стратегий Компании

или Группы. Прогнозные заявления могут касаться (а) целей, задач, стратегий, перспектив и ожидаемого роста; (b) будущих планов,

событий, результатов деятельности и потенциала для будущего роста; (c) ликвидности, капитальных ресурсов и капитальных

расходов; (d) экономических перспектив и тенденций в отрасли; (e) развития рынков Компании или Группы; (f) влияния

нормативно-правовых инициатив, (g) возможности организаций, конкурирующих с Компанией или любого другого члена Группы.

Прогнозные заявления связаны с рисками и неопределенностью, поскольку они связаны с предполагаемыми событиями и

обстоятельствами, которые могут произойти или не произойти в будущем. Прогнозные заявления в настоящем документе

основаны на различных допущениях, многие из которых, в свою очередь, основаны на других допущениях, включая, среди прочего,

анализ руководством исторических тенденций деятельности, данных, содержащихся в документации Компании (и других членов

Группы) и других данных, полученных от третьих сторон. Хотя Компания считает эти допущения на момент их принятия

обоснованными, таковые допущения по самой своей природе подвержены значительным известным и неизвестным рискам,

неопределенностям, условным обязательствам и иным существенным факторам, которые затруднительно либо невозможно

предвидеть, поскольку они находятся вне контроля Компании. Прогнозные заявления не являются гарантией будущих результатов

деятельности; означенные риски, неопределенности, непредвиденные обстоятельства и другие важные факторы могут привести к

тому, что фактические события, результаты деятельности, финансовое состояние и ликвидность Компании и других членов Группы

или отрасли будут значительно отличаться от результатов, выраженных или подразумеваемых в настоящем документе и

содержащихся в нем прогнозных заявлениях. Не предоставляется никаких заявлений или гарантий реализации того или иного из

упомянутых прогнозных заявлений или прогнозов, либо достижения того или иного прогнозируемого результата. Не следует

придавать неоправданного значения каким-либо прогнозным заявлениям, либо возлагать на них необоснованные надежды. Ни

одно заявление в данном документе не является прогнозом прибыли и не может быть истолковано как таковой прогноз.
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Для производителей

▪ Даём им лучшие условия по выходу на рынки и укреплению их рыночных позиций

▪ Укрепляем отношения с существующими и сотрудничаем с новыми производителями

▪ Привлекаем всех ведущих региональных и международных производителей-партнёров

Для акционеров
▪ Создаём условия для обеспечения справедливой рыночной стоимости обоих компаний

▪ Которая бы отражала сильный прибыльный рост и фундаментальную ценность

▪ Выдерживаем обязательства по соблюдению интересов всех акционеров компании

Для сотрудников

▪ Сотрудники смогут в полном объёме получить выгоду от программы долгосрочной 

мотивации и партнёрства (LTEPP)

▪ Продолжаем привлекать и удерживать лучших специалистов в отрасли

▪ Поддерживаем культуру сотрудника - совладельца

Для клиентов

▪ Больше цифровой трансформации (DX), кибербезопасности и цифровых услуг для 

существующих и новых клиентов

▪ Больше инвестиций в развитие отношений с заказчиками с помощью платформ и 

более эффективной системы продаж

Обе новые компании в лучшем положении для ускорения роста 

в соответствии с условиями каждого рынка присутствия
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Прибыльный рост Сильный рост валовой прибыли - 25% год к году

Стратегия роста 
и диверсификации 
бизнеса

Очень сильный рост за пределами России. Рост оборота Softline Global – 44% (в постоянной 

валюте). Более 50% оборота - за пределами РФ

Рост выручки в 
сегменте ИТ-услуг

137% рост валовой прибыли в 2021г.; рост оборота на 81%

Успех M&A
Ускоряем географическую экспансию, а также приобретаем дополнительные навыки и 

возможности. Приобретение компании Seven Seas Technology

Награды
Визионер 2022 года по мнению Gartner в Magic Quadrant для услуг Software Asset Management, а 

также Партнёр 2022 года по признанию Microsoft в нескольких ключевых регионах присутствия. 

Мотивированные 
и талантливые 
сотрудники

Увеличение сотрудников в сегменте услуг в 2 раза: до 2 500 разработчиков и инженеров в 

настоящий момент. Лучшая в отрасли программа долгосрочного партнёрства и мотивации (LTEPP)
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Компоненты цифровой 

трансформации других 

производителей и 

сопутствующие услуги и 

решения
Собственные 

продукты 

и услуги 

▪ Поддержка  установленных 

систем иностранных 

производителей у клиентов

▪ Адаптация текущего парка ИТ 

решений и инфраструктуры 

клиента

▪ Импортозамещение и 

миграция на новые решения

▪ Добавление и развитие новых 

решений

Ключевые направления 

2022

1000+ доступных партнеров-

производителей в портфеле 

в РФ

▪ Расширяем собственное облако

▪ Дорабатываем собственные 

платформы

▪ Ускоряем разработку 

собственных продуктов

▪ Развиваем собственное 

производство оборудования 

Ключевые направления 

2022

1500+ разработчиков ПО, 

программистов, архитекторов, 
специалистов по ИБ и других 

специалистов в сфере услуг в РФ
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Признанный лидер

в инновационных DX решениях, 

платформах и услугах

Направляем таланты

с развивающихся рынков туда, 

где есть спрос

Самая продвинутая на рынке 

программа долгосрочной 

мотивации с участием нескольких 

тысяч сотрудников

Работаем в 100 странах мира

Основа для консолидации 

сектора

Лидер в ESG и Compliance

Мечта 2.0

Продолжающийся рост с решениями Microsoft

Рост много-облачных решений – повторяющийся оборот 

и сопутствующие услуги

Рост оборота от услуг по цифровой трансформации и 

кибербезопасности

Развитие эффективности продаж и взаимодействия с 

заказчиками

M&A

M&A

M&A

M&A
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Увеличение 

масштабов 

бизнеса на 

приоритетных 

рынках

Новые 

регионы 

присутствия

Расширение 

портфеля

Собственные 

ИТ решения

Разработка 

ПО

2020 2021 20222019

Интеграция с Softline (SL) Индия будет завершена в 2П 2022-2023

Интеграция с Softline (SL) Египет в 1-2К 2022

Интеграция с операциями в Белоруссии завершена

Усиливаем присутствие Softline в Прибалтике

Локальный и глобальные возможности 

для бизнеса в сегменте «Облака»

Интеграция с Softline будет завершена 

в 2П 2022-2023

Юридическая и операционная 

интеграция

Перекрёстные продажи решений ИБ

Перекрёстные продажи продуктов и новых ИТ решений и одновременная 

интеграция бизнеса НЦПР в российском периметре

Перекрёстные продажи в регионе СНГ и 

новые продукты в сегменте FinTech

Расширение 

географии

Расширение 

портфеля

Расширение 

каналов продаж

Перекрёстные продажи продуктов Softline AG и продажи продуктов 

Softline на европейских рынках

Усиливаем присутствие на Ближнем Востоке и в 

Африке. Увеличиваем портфель продуктов



Награды
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Визионер 2022 года по мнению Gartner в 

Magic Quadrant для услуг SAM

Партнер года Microsoft во Вьетнаме 

и Камбодже 

Softline выбран партнером года Microsoft

в Индии, как ведущий поставщик облачных 

решений (CSP)

Embee признан партнером 2022 года Microsoft

в Индии – категория MWP партнер года



Рост в 1 кв. 22 в сравнении с 1 кв. 21

RoE

EMEA

Рост в 1 кв. 22 в сравнении с 1 кв. 21

Географии присутствия

%

Рост в 1 кв. 22 в сравнении с 1 кв. 21

20%RoE

EMEA 149%

Russia

APAC

LatAm

-23%

29%

14%

Россия

APAC

LATAM

APAC 42%Оборудование

Russia 81%Услуги

LatAm 1%ПО и облака

%
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APAC 123%Оборудование

Russia 137%Услуги

LatAm -24%ПО и облака

%

Ключевые достижения 1 кв. 2022

Рост 44% год к году оборота международного бизнеса в 

постоянной валюте

Более 40% рост оборота в сегментах «Услуги» и 

«Оборудование»

Вклад услуг в общий оборот компании – 9%. Их вклад в 

валовую прибыль компании увеличивается и достиг 

49% в 1 кв. 22 по сравнению с 26% в 1 кв. 21.
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Сегменты

APAC

38,2%

EMEA

9,5%

Россия

32,9%

RoE

6,4%

LATAM

12,6%

HUB

-0,5%

$545m

Оборот

1кв.22

ПО и 
облачные 
решения

82,4%

Услуги в 
сфере ИТ

8,8%

Оборудование
8,8%

$545m

Оборот 

1кв.22

ПО и 
облачные 
решения

41,3%

Услуги в 
сфере ИТ

49,0%

Оборудование
9,8%

$78m
Gross profit 

Q1’22
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(заканчивается 30.09.2022)

Динамика оборота

За пределами РФ – рост мин. 30%
В РФ – на уровне аналогичного 

квартала предыдущего года

Рост валовой прибыли

мин. 20%

Рост оборота

мин. 15%
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Мы – ведущий специалист по Цифровой 

Трансформации, это знают наши клиенты, 

производители и эксперты рынка 

на протяжении уже почти 30 лет нашей работы

Наши собственные продукты, 

платформы, облака, наработки, 

знания, опыт – всё это доступно 

нашим заказчикам для ускорения 

цифровой трансформации

Единая «точка входа» для всех нужд, связанных 

с ИТ, включая импортозамещение. Мы решаем 

все технологические проблемы, можем работать 

со всеми производителями и поддерживать любые 

их решения, делаем самые сложные проекты

Мы всегда рядом. Знаем, что делать 

дальше. У нас стабильное финансовое 

положение

Нашими решениями и услугами 

мы покрываем все 

технологические нужды 

организаций в современных 

условиях 

Благодаря нашему уникальному 

подходу к партнёрству с 

работниками у нас работают 

лучшие специалисты региона
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