
РАЗМЕЩЕНИЯ - ОПЫТ

ИГОРЬ ШИМКО, АССА
Сооснователь NZT Rusfond или 7 
лет работы c розницей.

Профессиональный финансист.
Опыт KPMG, John Deere, J&J, IVECO. 



ЧТО НУЖНО ИНВЕСТОРУ ОТ КОМПАНИИ?

Ваши версии?



ЧТО РЕАЛЬНО НУЖНО ИНВЕСТОРУ:

1. Узнать – Как зарабатывает ваш бизнес?

2. Узнать – Как лично он станет богаче, став 
вашим акционером?

НЕТ ЭТИХ ОТВЕТОВ = НЕТ ПРЕЗЕНТАЦИИ!



ВАШИ БУДУЩИЕ 
АКЦИОНЕРЫ



ДРАМАТУРГИЯ

1. Как только аудитория наткнулась на непонятное –
внимание утрачено!

2. Захват внимания в первую МИНУТУ! 

3. После захвата внимания – дать тизер.

4. Темп подачи информации. Вялый спикер похоронит 
самый лучший материал.

5. Выбросить все лишнее. Выжимка!



ПОМНИМ ПРО АУДИТОРИЮ

1. Не перегружайте слайды;

2. Визуализируйте данные;

3. Объясняйте просто;

4. Помните про хронологию и логику;

5. Принцип «10-20-30»: 10 слайдов, 20 минут и 30-й шрифт.



КАК НЕ НАДО ДЕЛАТЬ – СПАМ СЛАЙДАМИ



АУДИТОРИЯ - РУССКОЯЗЫЧНАЯ



ЭТО НЕ СТЕНГАЗЕТА В ШКОЛЕ



ВАНИЛЬНАЯ ИСТОРИЯ 

1. Наличие у вас сайта не делает вас 
IT-компанией;

2. Если вы не первый в отрасли, вас 
будут сравнивать с реальными
игроками;

3. За «финтех» и «экосистему» скоро 
будут бить. Нет шаблонам!;

4. Хочешь SPO – не жадничай и не лги;



ОБРАТНАЯ СВЯЗЬ



ОБСУДИМ

https://nztrusfond.com
https://t.me/IgorShimko


